QlikView

JAnalysieren Sie lhren
Vertrieb aus allen

Vertriebs-Cockpit.

Die heutigen ERP-LOsungen bieten eine gewisse Aus-

Blickwinkeln und
treffen so die richtigen
Entscheidungen zur

wahl an Standardauswertungen. Diese reichen fur

eine detaillierte Informationsgewinnung in der Regel
jedoch nicht aus. Deshalb mussen viele Auswertun-
gen zusatzlich manuell in Tabellenkalkulationen wie

zum Beispiel Microsoft Excel erstellt werden.

Umsatzsteigerung,
Ertragsoptimierung
und Kostenreduzierung”.

|

| reatansteg muem Lreate Sol o et ki fracarnla |
+270% 144% ReE
” | - g ‘
E 2% ./ ‘
| 4| 4 | = ‘
0% o %
Mruiluganin un ¥l ‘
: +LTA% . . § ur:ru_ -aah &2
|
i, SO | sl e
St g Dliaferseit bt
Sor 03 » 05 10% Sop € = 2470 Blunioe Jahe w 22Va00

_l_

Ials

- eindeutige und ubersichtliche Ergebnisse
durch farbliche Kodierung.

- unglaublich einfach und schnell groRke
Datenmengen auswerten.

Mit dem QlikView Vertriebs-Cockpit gehort diese
Arbeitsweise der Vergangenheit an.

Folgende Auswertungen sind bereits im Standard
enthalten und werden standig erweitert:
Umsatzentwicklung der letzten 4 Jahre

« Ertragsentwicklung
« Gewahrte Kundennachlasse durch Rabatt
Vertreterumsatze fUr AuBendienst

- Innendienstumsatze
« Umsatze pro Gebiet (Land, PLZ)

Umsatze pro Erloscode, Artikelgruppe

nungswerte)

- Vorgangskennzahlen (Angebots-, Liefer- und Rech-

- Ubersicht Offener Vorgange
Artikel- und Kundenstammauswertungen
Renner-, Pennerlisten (Artikel, Kunden)

Erstellen Sie Analysen in grafischen und tabellari-
schen Ansichten mit nur wenigen Mausklicks. Ganz
nach Ihrem gerade aktuellen Informationsbedarf. .

« Beleginformationen bis zu den einzelnen Positionen
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